
规模经济与出口管制政策
’

周宝根 李 彬

国家进行出口管制一般被认为是一种主要基于国家安全考虑的行为
,

但在

其政策的制定过程中
,

经济因素是否也扮演着重要的角色 如果是
,

经济因素

是如何起作用的 本文试图探讨的问题是
,

规模经济因素在国家出口管制政策

中究竟起何作用
。

一
、

出口管制中的经济考虑和安全考虑

第二次世界大战后的世界贸易格局发生了重大变化
,

发达国家之间的贸易

量迅速上升
、

产业内贸易快速增长
,

这种经济现实是传统贸易理论无法解释的
。

为此
,

克鲁格曼 等人提出了规模经济的新贸易理论
。

所谓规模

经济
,

是指随着产量的增加
,

产品的平均成本不断降低
。

克鲁格曼等人认为
,

由

于国内市场需求有限
,

企业不能生产太多
,

从而使生产成本和产品价格不得不

保持在较高的水平上
。

如果企业参与国际贸易
,

产品所面临的市场就会扩大
,

在本文的写作过程中
,

清华大学国际问题研究所何茂春教授和浙江大学公共管理学院侯若石教

授提供了宝贵意见
,

在此表示感谢
。

文中的错误与不当之处由作者承担
。
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由于同时面临国内需求和国外需求
,

企业可以扩大生产规模
,

从而使得产品的

单位成本降低
,

获得规模经济收益
。

从各国实际来看
,

规模经济特别是显著的规模经济多发生在航空航天
、

汽

车
、

钢铁
、

电力等资本密集型产业和技术密集型产业
。

针对规模经济对国际贸

易的意义
,

克替格曼等人提出了战略贸易理论 ①
,

即在不完全竟争和规模经济

条件下
,

一国政府采用各种政策手段 主要是经济手段
,

如补贴
、

关税保护 扶

持本国有前途的产业
,

使其获得规模效益
,

增强国际竞争力
,

从国际市场获得高

额利润
,

促进这些产业的发展
。

基于上述理论 或思路
,

战后各主要发达国家

政府都不同程度地对某些资本密集型
、

技术密集型产业进行干预
,

积极鼓励
、

促

进这些产业 产品 的出口
。 ②

由于规模经济的存在
,

从本国经济利益的角度来说
,

国家积极促进某些资

本密集型
、

技术密集型产业和产品的出口是可取的
。

但是
,

由于这些产品很多

具有军民两用性质 既可以民用
,

也可以军用
,

或者称军民两用品
,

如果这些

两用品被进 口国用于军事目的并对出口国安全造成现实或潜在威胁
,

从国家安

全角度来说出口是不可取的
。

例如
,

出口高性能飞机发动机可以获取高额经济

利益
,

但如果该出口被对方用于改造装备军用飞机
,

并将该飞机用于与本国作

战
,

则会威胁本国安全利益
。

在此情形下
,

国家可能对某些出口予以管制
,

即实

行通常所说的出口管制政策
。

出口管制的对象不仅包括两用品
,

也包括军品

武器
,

这些军品也常常具有上述规模经济特性
。

由于出口管制的目的是为

了防止和减少出口给本国带来的安全损失
,

我们可称之为防安全损失的出口管

制 本文简称出口管制
。

出口管制政策的措施包括禁止某些产品出口
、

本国企业需获得政府出口许

① 有些学者主张的战略贺易政策只是以不完全竟争为前提
,

并不直接涉及舰模经济
。

但是 不完

全竞争与规模经济常常是密不可分的
,

规模经济会导致不完全竞争
。
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可才能出口
、

进口方保证进 口的民品不用于军事目的
、

未经允许不得转让给第

三方等等
。

国家出口管制政策的核心是在经济利益与安全利益之间进行权衡
,

即牺牲一定的安全利益换取一定的经济利益 出 口
,

或者牺牲一定的经济利

益换取一定的安全利益 管制
,

至少从静态的角度来看是如此 ①
。

不难看出
,

经济因素与安全因素在国家出 口管制政策中扮演着至关重要的角色
。

安全因

素主要表现在军品或两用品出 口可能给本国带来的安全威胁
,

这种威胁可以由

两个变量标识
,

即出口的军事价值
、

进 口国与本国的安全关系
,

安全威胁的大小

往往被看做是这两个变量的乘积
。

出口的军事价值越高
,

本国越倾向于管制

进 口国与本国安全关系越差
,

本国越倾向于管制
。

经济因素主要表现为出口给

本国带来的经济利益
。

安全因素与经济因素从两个不同方向作用于国家的出

口管制政策 安全威胁越大 安全利益越大
,

国家越倾向于管制 经济利益越

大
,

国家越倾向于出口
,

如图
一

所示 ②
。

当然
,

国家出 口管制政策还可能受其他

因素的影响
,

如国际结构
、

意识形态
、

国内政治等等
。

对于安全因素及其他因家

的作用
,

很多学者进行了富有成效的研究
,

而对经济因素的研究则很少
,

存在很

大不足
。

经济因素如何在国家出口管制政策中发挥作用
,

这是一个值得探讨的

问题
。

本文所关注的经济因素主要是规模经济因素
,

也就是说 规模经济因素

如何影响国家的出口管制政策 这是本文的核心问题
。

图
一

中
,

当出口带来的经济利益很大而安全利益损失非常小的时候
,

决策

者认为出口是可取的 图中箭头 对 而如果出口带来的经济利益并不那么大

而安全利益损失比较明显的时候
,

决策者会认为出口是不可取的 图中箭头

尸
,

因此
,

会限制甚至阻止出口
。

无差异曲线的形状比较直立
,

表示在经济与

安全利益的取舍上
,

决策者更多地照顾安全利益
,

因为在无政府世界中
,

国家对

安全的需求是第一位的
。

① 有人认为
,

从长远
、

动态的角度 出口管制中的经济利益与安全利益是不矛后的 因为放弃眼前
一定的经济利益可 以促进国际安全特别是国家安全

,

从而为长远的经济利益提供安全上的保份
。
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经济利益

安全利益

圈
一

两用品出口的经济与安全利益

二
、

规模经济对两用品与军品

出口管制政策的影响

一 规模经济因康与两用品出口修制政策

虽然学者们对哪些具体产业应受战略贸易政策的支持尚没有形成一致意

见
,

但从多数学者的研究和战后一些国家的政策实践来看
,

实行战略贸易政策

的产业基本上是资本密集型产业和技术密集型产业 ①
,

如钢铁制造
、

汽车
、

电子

计算机
、

航空航天
、

原子能
、

集成电路 半导体 等产业
,

而这些恰恰是各国两用

品出口管制政策所主要针对的行业
。

出口管制的实践古已有之
。

我国汉代政府就曾下令禁止在边境贸易中向

① 根据产业生产要索 资派
、

劳力
、

资金
、

技术 投人状况
,

可以将产业分为劳动密集型产业
、

资耳

密集型产业
、

资本密集型产业和技术密集型产业等等
。

资本密集型产业是按生产要素组合比例和密集

程度划分的一种产业类型 其特点是资本投入较之劳动力投人对产业的贡献要大
。

这类产业具有工艺

过程比较复杂
、

设备比较魔大
、

原材料消耗 大
、

投资多
、

单位投资容纳的劳动力相对较小
、

劳动生产率

高等特点
,

如俐铁制造业
、

重型机器制造业
、

石化工业等
,

技术密集型产业
,

又称知识密集型产业
,

指豁

要用先进
、

杂的科学技术才能进行生产的一类行业
。

其特点是 以知识性劳动投人取代体力劳动投人

和资金投人
,

投资多
,

附加值不断提商
。

在技术密集型产业的职工中
,

科技人员所占的比例较大
,

平均文

化水平和科学技能比一般产业要高得多
。

电子计算机
、

航空航天工业
、

原子能工业
、

集成电路工业等均

为技术密集型产业
。

参见郭万达主编 现代产业经济辞典》
,

北京
,

中信出版杜 年版 第 页
。
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匈奴和西域输出铜钱
,

以防止北方游牧部落获得优质金属以锻造精良兵器反过

来对付汉军
。

世纪
,

英国女王伊丽莎 白一世曾禁止过剩枪支的出口
。

尽管

如此
,

作为一个普遍性现象
,

出 口管制主要发生在第二次世界大战之后
。 ① 二

战后
,

美国及其盟国对以苏联为首的社会主义国家发起了冷战
,

其中一项重要

政策就是成立了
“

出口管制统筹委员会
”

即
“

巴黎统筹委员会
” ,

简称
“

巴统
” ,

随着冷战的结束
,

该组织于 年解体
。

同时
,

基于大规模杀伤性武器 核
、

生
、

化武器 及其运载工具扩散所带来的威胁
,

国际社会形成了相关的专门出

口管制国际机制
,

即核供应国集团
、

澳大利亚集团
、

导弹及其技术控制制度
、

瓦

森纳安排等等②
,

相应地
,

各有关国家也制定了出 口管制的国内法
。

实行出 口

管制的产品可分为两类
,

一类是军品 武器
,

一类是军民两用品
。

按照生产要

素 自然资源
、

劳动力
、

资金
、

技术 的投人状况
,

军民两用品可分为三类 一类

是资源密集型产品
,

如铀矿 一类是资本密集型产品
,

如化工产品 一类是技术

密集型产品
,

如航空产品
、

半导体
。

从这些国际机制和相关的国内法来看
,

受管

制的军民两用品主要涉及资本密集型产业和技术密集型产业
。

显然
,

这些资本密集型产业和技术密集型产业具有重要的战略意义
。

从经

济角度来说
,

这些产业是国家经济实力
、

科学技术发展状况的体现
,

是经济工业

化
、

信息化的载体
,

是经济现代化最为重要的标志
。

从国防角度来说
,

这些产业

往往与国防工业紧密相关
,

为国防工业提供重要的资金
、

技术支持
,

或者直接用

于武装军队
。

正因为这些产业所具有的战略意义
,

本文将其称为战略产业
,

其

产品称为战略产品或战略两用品
。 ③

① 范文澜
、

蔡美彪 《中国通史 》第二册
,
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② 桑戈委员会 规定向未参加 不扩散核武器条约 的无核国家出 口核材料
、

设备和技术的控制条件和程序
。

核供应国集团 、 的宗旨是确保主要核供应国协
调和加强核出口控制

,

防止核领域敏感物项的扩散
。

澳大利亚集团 。 是旨在防止生化武

器扩散的非 式出 口控制机制
。

导弹及其技术控制制度 盯 的宗旨是防

止可运载大规模杀伤性武器的导弹及其技术扩散
。
瓦森纳安排 旨在通过信息

通报机制
,

提高常规武器
、

敏感两用物项及技术转让方面的透明度
。

③ 从语言学上说
,

这里的
“

战略
”

的意思不同于战略贸易理论中的
“

战略
” 。

战略贸易理论中的
“

战略
”一词是从博弈论中引用过来的

,

其意思等同于
“
策略

” ,

而该处的
“

战略
”

是指对国家经济
、

安全等

有重要愈义
。

但是
,

从战略贸易理论所讨论的产业类型与各国战略贸易政策的实践来看
,

战略产业都是

那些对国家经济发展
、

国家安全有重要意义的产业
。
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虽然这些产业具有重要的战略意义
,

但建立和发展这些战略产业却并非易

事
,

因为它们具有较强的规模经济特性
。

首先
,

这些战略产业具有极强的静态

规模经济特性
,

即研究和开发与固定生产成本很大
,

进入门槛很高 但生产的产

品数量越多
,

单个产品的成本越低
。

有研究表明
,

一般高科技企业用于研究与

开发的费用占其产品销售额的比例达 肠一
,

平均为其他产品的 一

倍
,

航空航天类战略性产业的研发成本比例甚至更高
。

据分析
,

研发成本占到

航空航天产品总固定成本的三分之二
。

一架现代商用喷气式飞机的研发成本

一般为 亿至 亿美元 ①
,

有的甚至更高
,

如空客 的开发成本为 亿

英镑
。

通用电气公司 为波音 研制的发动机 的研发

成本为 亿美元 ②
,

一架航天飞机的研发费用高达 多亿美元
。
③ 一般说

来
,

如果固定成本基本不变 ④
,

那么
,

产品生产得越多
,

分摊到每件产品上的固

定成本就越低
。

其次
,

这些战略产品具有很强的动态规模经济特性
,

即很强的学习效益

。 。

例如
,

一架现代商用飞机包括上百万个零部件
,

涉及广泛的

领域
,

如材料
、

推进
、

电子
、

水力
、

空气动力等等
。

这么多的零部件组装在一起
,

时间是非常关键的
。

即使有些零部件可以事先组合在一起
,

但大量的部件需要

在仔细的协同工序中有序
、

正确地安装
。

航空产品生产得越多
,

生产者的生产

速度就越快
,

生产成本就越低
,

生产质量也越高
。

据测算
,

飞机机架
、

飞机发动

机生产的学习弹性系数为
,

即生产增加一倍
,

生产成本降低
。 ⑤ 假设

,

生产 架飞机
,

每架飞机的工时为 如果生产 架
,

则每架飞机所需的工

时就是
。

例如
,

制造第 架空客 所需工时为
,

而制造第 架
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时所需工时则缩短为
。 ①

战略产业的上述特性对企业的生产具有重要意义 ② 如果生产的量很小
,

则单位成本非常高 生产的量多
,

则单位成本就比较低
。

例如
,

假设空客

的研发费用 亿美元
,

如果只生产 架飞机
,

则每架飞机均摊的研发费用就

高达 亿美元 如果生产 架
,

则每架飞机均摊的研发费用则降到 亿美

元 而如果生产 架
,

则每架飞机均摊的研发成本则降到 亿美元
。

这

仅仅是考虑研发投人成本的规模经济特性
,

如果考虑固定成本
、

学习效益等规

模经济特性
,

产量对企业的单位产品价格的影响将更为明显
。

对战略产品的购

买者来说
,

价格因素是决定其采购数量的决定性因素 价格越高
,

采购数量就越

少
,

甚至不采购 价格越低
,

采购数量就可能越多
。

由于战略产品的研发成本
、

固定成本非常大
,

如果只生产少量产品
,

那么产品的单价就非常高
,

其销售量也

就很小甚至没有
,

这样企业就难以收回成本 销售总收人远低于成本
,

如图
一

所示的 口点
,

甚至难以维持生存
。

因此
,

企业降低单价
、

扩大销售量的唯一途

径就是扩大生产规模
,

以降低单位成本
,

利用规模经济的特性实现边际收益大

于边际成本 如图一 所示的 点
。

反过来
,

企业的生产规模取决于市场豁求
。

市场需求越大
,

企业就越能充分利用规模经济效应
,

收回成本
、

获取高额利润

市场需求越小
,

企业就越难以实现规模经济效应
,

难以收回成本
,

甚至难以维持

生存
。

市场需求包括国内市场需求和海外市场需求
,

而如前所述
,

海外市场是

要受到管制的
,

以防止出 口带来的安全损失
,

维护国家安全利益
。

受管制的海外市场对于不同国家来说其意义不同
。

对于国内市场庞大的

国家来说
,

其意义明显小于国内市场狭小的国家
。

对于前者 如 国 来说
,

即

使没有海外市场
,

国内市场也可能满足企业的规模经济需求
,

大量的生产导致

单位成本下降和销售量上升
,

从而使收益大于成本
,

使企业盈利 而对于后者

如 国 来说
,

如果不利用海外市场
,

狭小的国内市场就使企业难以发挥规模

①
,

朴。山 叭而
, ,

反二峪
一

介。山 妙 ‘ 电
一

肠幻

肠 产去 动
月 二 犷 如 梦

, ,

② 由于这种极强的规模经济特性
,

这些产业的产品梢售中
,

从来不存在完全自由竞争的市场
。

这

些产业的国内市场往往由几个大公司形成寡头垄断或垄断竞争
,

在某些情况下
,

则存在粉垄断
,

如美国

民用飞机行业被波音公司垄断
,

核电被西屋公司和通用电气所垄断
。

在这种情况下 该企业的市场供给

基本上就是该产业的市场供给量
,

该企业的规模也即该产业的规模
。

参见赵英 《论战略性高技术产

业中的企业所有制结构 》
,

《中国工业经济 》 年第 期
。

又命
“ ,
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单价

单位价格

单位成本

,

产

圈一 规徽经济现象下产 , 与企业的盈亏

经济的效益
,

生产规模小导致单位成本增高和销售量萎缩
,

从而出现亏本甚至

生存问题
。

这时
,

理论上 国政府有两种办法支持本国战略企业
,

一是直接提供经济

补贴
,

一是放松出口管制政策
。

对于第一种政策来说
,

至少有两个明显的弱点
。

第一
,

政府的财力有限
。

对于现代国家来说
,

政府的财政支出是公共性支出
,

主

要以服务于公共利益为目的
,

虽然战略产业对国家具有重要的战略意义
,

与国

防等公共事业有一定联系
,

但它毕竟是市场中的产业
,

具有非公共性质
,

政府可

以短期为某些产业提供经济支持甚至补贴
,

但难以长期这么做
。

第二
,

对于市

场中的企业来说
,

政府的直接补贴会带来一定代价
,

这一点可以以英国三叉戟

飞机的例子来说 明
。

世纪 年代
,

英国政府迫使霍克
·

西德利公 司

生产一款载客量少 人左右
、

机身小的飞机
,

以满足英

国欧洲航空公司中短途市场的要求
。

该公司对此持强烈反对的态度
,

因为它担

心这种小飞机的海外市场需求量很少
,

难以实现盈利甚至收不回成本
。

所以
,

该公司计划研制的中短途飞机载客量为 人左右
,

以便比较好地满足市场需

求
。

不过
,

英国政府施加了影响力
,

特别是提供了大量直接和间接的资金支持
,

该公司于是满足了的政府的要求
,

生产出一款小飞机
,

即三叉戟
。

一

年之后
,

美国波音公司也生产出针对中短途客运的 一 飞机
。

由于
一

比

三叉戟大
,

载客量在 人上下
,

市场占有率迅速上升
,

成为市场中的主导产

品
。

截至这两款飞机停产时
,

三叉戟飞机的销量为 架
,

而 一 飞机的销
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量则超过 架
,

后者是前者的近 倍
。

可以设想
,

如果不是当初英国政府

的干预
,

霍克
·

西德利公司研制的中短途客机销量将远不止 架
。

世纪

年代
,

该公司由于业绩惨淡
,

被收归国有
,

并人英国宇航公司
。
① 因此

,

国

政府往往会采取第二种办法
,

即放松出口管制政策
,

以满足本国企业获取规模

经济收益从而维持生存与发展的需要
。

因此
,

如果我们假定海外市场为特定国

家或区域
,

那么
,

在不考虑其他因素的作用下
,

国更愿意对 实行宽松的出

口管制政策
,

而 国则更可能对 实现严格的出 口管制政策
。

当然
,

由于战略产品的出 口涉及国家安全
,

是以牺牲一定的安全利益换取

一定的经济利益
,

因此
,

对于 国来说
,

如果出 口带来的安全损失是巨大的
,

比

如向军事敌国出口这些战略产品 如卫星
,

那么 国仍可能放弃这一出口
,

因

为战略产品的出口直接有助于增强敌国的军事实力
,

从而直接伤害到本国的安全

利益
。

但是
,

如果进口国与本国的安全关系不明确
,

或至多是潜在的敌人
,

那么

国出于战略产业发展的需要
,

会对 国实行较为宽松的出口管制政策
。

由于战

略产品的出口有进 口方最终用户
、

最终用途的保证
,

出口的战略产品原则上不可

能立即被军事对手用于军事对抗
,

而只可能带来未来不确定的安全损失
。

我们可以用图
一

大致描述上述情形
。

图
一

中
,

当生产规模 市场规模 大于零利润点时 ②
,

某一战略产业能够发

展起来
,

从而具有潜在巨大的后续经济利益 甚至其他利益
,

如安全利益
。

准

确地计算出整个后续利益是很困难的
,

因为决策者对后续利益的增长模式以及

计算中的贴现因子有不同的认识
。

但有一点是确定的
,

即扩大出口带来的经济

利益远大于该出口的直接所得
,

换言之
,

扩大出口能带来经济利益的跃升
,

改变

战略产业的生存发展状态
,

这时国家的决策者可能会选择牺牲眼前的安全利益

而换取经济利益
。

具体地说
,

当扩大出 口仅仅带来直接利益时
,

决策者可能不会愿意牺牲安

全利益 即使是不明显的安全利益 以扩大出 口 当出 口扩大可以带来规模经

① 】 梦
,

叭 “名 肠
一

, 成
。 几 肠 了 时 七 , , 叨 如

,

。耐 加成咭 , 动 。 召脱衅
, , 注砂 、面 , 幻

,

外
,

,

② 这里的利润是指正常利润 而不是指纯利润或超额利润
。

关于利润在经济学中的含义今见保

罗
·

克 格曼主编 《战略性贸易政策与新国际经济学
,

第 一 页
。
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单位价格

零利润点 零界点

单位成本

生产规模

一 市场规模
战略产

业葵缩

战略产

业发展
月卜一 一一 译一 一 一 一

一一一——
一一

一
国内 海外市场 管制对象市场

市场

日刁 规徽经济
、

出口与战略产业发展关系示 圈

济效应
,

间接 潜在 经济利益巨大时
,

决策者则会倾向于牺牲安全利益而扩大

出口
。

具体的判断标准是 零利润点恰好位于海内外市场交界点附近靠近国内

市场一侧
。

如果零利润点充分位于国内市场规模内
,

开拓国内市场可能就够

如果零利润点充分位于海外市场范围 管制对象市场
,

开拓海外市场可能也

不够
。

一般只有零利润点恰好位于海内外市场交界点附近时
,

决策者才会极力

推动开拓开外市场
。

零利润点是战略产业能否生存或健康发展的零界点
。

《二 规模经济因素与高技术常规武 的出口管制政策

国家对出口进行管制的产品除了两用品外
,

另一类产品就是武器
。

从武器

的军事价值来看
,

我们可以将其分为两类 大规模杀伤性武器
,

即核武器
、

生物

武器
、

化学武器及其运载工具 公斤以上有效载荷和 或射程 公里以上

的导弹① 常规武器
,

这包括高技术常规武器 如战斗机
、

战术导弹
、

坦克等等

和小武器 如枪支弹药
、

手榴弹和迫击炮
。 ② 第一类武器的军事价值极其巨

① 年导弹及其技术控制制度 诫 忱 盯 巨 成立时做的规定
,

可参见

二 众斌 扮
。

② 枪支弹药
、

手棺弹和迫击炮之类的轻武器
。

它的特点是技术含 低
,

很多工厂甚至个人手工都

能制造
。



规模经济与出口管制政策

大
,

拥有这些武器的国家都普遍实行禁止其出 口的政策
,

即使是对 自己的盟友

也是如此
。

因为向盟友出售这类武器虽然不会造成直接的
、

严重的安全损坏
,

但是它会造成间接的
、

严重的安全威胁 第一
,

这会带来连锁反应
。

如 国允

许此类武器出口
,

其他有能力的 国也可以这么做
,

向其盟友出售这类武器
,

而获得大规模杀伤性武器的 国盟友中可能有 国的安全对手
,

从而间接地

损害 国的安全利益
。

为了鼓励其他有能力的国家维持对大规模杀伤性武器

出口的管制
,

即使面对直接利益的诱惑
,

单个国家也往往会放弃出口
。

第二
,

对

长期利益可能有害
。

由于国际关系中存在意图的不确定性
,

友好的国家也可能

转变为敌对的国家
,

对短期利益的追求可能会损害长期的利益
。 ① 换言之

,

这

类武器出口带来的安全损失巨大
,

即使出 口可能带来重要的经济利益
,

国家也

不允许其出口
。

在这类武器的出 口管制政策上
,

经济因素很难发挥作用
,

这一

点与第二类武器不同
。

常规武器虽然有明显的军事价值
,

有的甚至有着非常重

要的军事价值
,

但它的军事价值次于第一类武器
。

对这类武器
,

国家一般不会

像对大规模杀伤性武器那样一律禁止出口
,

而是根据各种因素对其出口进行管

制
。

由于高技术常规武器的军事价值明显高于小武器
,

现代国家对武器的出 口

管制更多地集中于这类武器
。

毫无疑问
,

高技术常规武器具有重要的战略意义
。

正如国际关系理论中的

现实主义所言
,

国际社会与国内社会不同
,

国际社会缺乏中央政府
,

从而国际体

系是自助 体系
,

各国必须自己保护 自己的安全
。

保护国家安全
,

从

根本上说需要靠自身的实力
,

这包括人 口
、

领土面积与地理环境
、

经济实力
、

军

事实力
、

国民素质等各种因素
。

在这些实力当中
,

最能直接保护国家安全的是

军事实力
,

而军事实力中武器装备的作用颇为关键
,

有时甚至是最重要的
。

因

此
, “

许多政府把维持国防工业基础看做是国家安全必需的
。

在战争爆发或战

争可能爆发的谈判中
,

一个拥有强大国防工业基础的国家能够威慑对手或者促

使谈判成功
” ②。 可以说

,

武器工业 包括常规武器工业
,

尤其是先进的
、

高技

术武器工业是国家安全最重要的保障之一
。

① 李彬 《军备控制理论与分析 》
,

第 页
。

② 荃斯
·

哈特利
、

托德
·

桑德勒主编 《国防经济学手册 》姜普鸣等译 北京 经济科学出版杜

加 年版
,
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与战略两用品产业类似
,

高技术常规武器工业具有极强的规模经济特

性
。

在许多情况下
,

仅仅依靠国内市场来实现该产业的形成
、

维持和发展具

有较大的难度
。

其规模经济特性主要源于它们需要非常大的研发投人
,

以及

高昂的生产设备投人
。

表
一

列出了不同数量订单与单位成本的关系
。

项 目

计划生产 订购 的武器越多
,

单位成本就越低 反之
,

生产 订购 的武器数

量越少
,

单位成本就越高
。

例如
,

在没有国外订单的情况下
,

如果美国政府订

购 架海狼 潜艇
,

每架潜艇的成本为 亿美元
,

而如果只订购

架
,

则单架成本将达到 亿美元
。

这 亿美元的差价表明了海狼潜艇生产

的规模经济特征
。

衰一 订助傲 , 与单价成本关系‘成本单位百万共元

订订订购数数 单位成本本 订购数数 单位成本本

轰炸机机
一

运翰机机
一

战斗机机

海海狼潜艇艇 用用

坦克克

三三叉戟 导弹弹

资料来 源
, “

犷
, ”

甲 。, , ,

与战略两用品不同
,

武器的购买者是政府 军队
,

而非市场中的实体
,

政府采购武器的开支是国防支出的重要组成部分
,

因此
,

可能出现这样的情

形 政府以高的单价购买少量的武器
,

使该军工企业即使不发挥武器生产的

规模经济效益
,

不出 口或仅向盟友出 口也有利可图
。

尽管如此
,

由于政府国

防支出是有一定限度的
,

不可能保证每个军工企业或者保证每种武器的生产

都出现上述情形
,

毕竟国防工业也是一种产业
,

而非核武器这样的纯粹的公

共国防事业
。

因此
,

当本国政府的采购难以保证国防企业的生存时
,

政府可

能采取另一种办法
,

即放松对武器的出 口管制政策
,

使企业充分发挥规模经

济的效益
,

收回成本
,

获取利润
,

保证企业的长远发展
。

当然
,

由于高技术常

规武器的出口可能带来现实或潜在的安全损失
,

甚至是巨大的安全损失
,

国

家不可能对敌国放松这类武器的出口管制
,

而只能是放松针对非敌非友的国
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家或地区的出口管制 对盟友的武器出 口管制政策本身就会很宽松
。

由于

该出口有进 口方最终用户
、

最终用途的保证
,

出 口 的武器原则上不可能立即

破坏本国安全
,

而只可能带来未来不确定的安全损失
。

在此情形下
,

不确定

的安全损失可能让位于规模经济所获取的直接而巨大的经济利益
,

从而导致

国家放松出 口管制政策
。

图
一

表明了为什么规模经济会导致武器出 口
。

图 中
,

表示战斗机平

均成本曲线
,

刀‘表示对战斗机安全无弹性的国内需求曲线 ,, 表示国内政府 军

队 采购数量流表示国内政府采购数量加上海外市场采购数量
,

表示产量为

关时战斗机生产的成本单价
,

表示国内政府确定的采购
“

控制价
”

假定这也

是向海外销售的市场价格
,

表示产量为人时战斗机生产的成本单价
。

如果

政府实行最严厉的出口管制政策
,

即禁止该战斗机的出口
,

那么该战斗机生产

厂商获得收益为
, · ,

即政府的武器采购成本
,

而其投人 的成本则为

尸。
·

关
,

将严重亏损
,

亏损额为 尸
。 一 尸 , ·

关 如果政府实行宽松的出口管制

政策
,

允许出口一部分战斗机
,

使销售总量 生产总量 达到人
,

则该战斗机厂

商获得的收益为 尸二人
,

其成本为 尸
·

儿
,

该生产厂商将获取丰厚的纯利润
,

即 尸一
·

人
,

此时政府的武器采购成本保持不变
。

单位成

本价格

氏

阵
尸‘

目
尸 一 一

人

圈
一

武 出口的规模经济动因

战斗机产
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三
、

出口管制政策的案例分析

一 》 世纪 年代末至 年代初联邦德国
、

美国出口管制政策的比较

世纪 年代末到 年代初
,

由于化石嫩料资源供应紧张
,

美
、

法
、

英
、

联邦德国等西方发达国家
,

开始大力发展核电
。

在 年的第一次石油危机

和 年代末的第二次石油危机中
,

为摆脱对中东石油的依赖
,

这些国家出现了

核电发展的高潮
,

使核电迅速实现了标准化
、

批量化的建设和发展
。
① 与此同

时
,

国际核电贸易也比较活跃
,

这些西方国家的核电企业纷纷寻求核电的出口

以获得出口利润
。

由于核的两用性质
,

这些西方国家都对核出口进行管制
。

然

而
,

无论在理论层面还是在实践层面
,

这些国家的出口管制政策都存在差异
,

这

种差异在美国与联邦德国之间表现得颇为明显
。

美国与联邦德国的这种政策差异主要体现在两个方面 一是核出口的条

件
,

二是核出口的内容
。

美国 年原子能法 规定
,

核出口时
,

接受国必须接受国际原子能机构

的全面安全保障监督
。

年印度核爆炸之后
,

美国极力要求其他国家

也这么做 年《核不扩散条约 》 开放签署以后
,

美国对拒绝参加该条约

国家的出口予以严格管制
。

与美国不同
,

联邦德国政府只要求接受国必须接受

的安全保障
,

而非全面安全保障
,

并且拒绝美国对联邦德国在此类问题上的

要求 对接受国是否参加 盯 没有要求
。

在核出口的内容上
,

美国对核技术严格

限制
,

年印度核爆炸后美国禁止了敏感的浓缩铀技术与后处理技术出口 联

邦德国则在 叮
、 、

核供应国集团 的框架内
,

允许包括这些敏感技术

在内的核材料
、

设备
、

技术
、

图纸等涉及核电各方面内容的出口
。
②

① 马栩泉幼着 《核偏开发与应用 》
,

北京
,

化学 业出版社 加 年版
,

第 一 页
。

② 这种政策差异可参见 比 “

喇
”

, 二
, “

。 试 姗 由 而胡
, ” 日” 川 朋 叮

,

目
,

川火肠 柳心
。耐 睁乞纽 尸滋自如 尸目扮 心 月绍附 训

’ , “ 七忱 毗
倪 以 七而 二 巧粤吻

, ’ 盆。已 滋 王扮
, ,

晚
,

·

一
。
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总之
,

当时联邦德国比美国的出口管制政策更为宽松
。

这种政策差异可以

用当时联邦德国向巴西核出 口 的例子予 以说明
。

年代初
,

为发展本国核电

工业
,

巴西 希望 从 西 方 国家进 口 核 电材料
、

设备和技术
。

当时美 国西 屋

公司核电在成本
、

技术等方面较其他国家都有明显优势
,

巴西

希望从西屋公司进口
。

但由于巴西没有参加
,

美国对此项出口设置的限制

颇多
,

如禁止敏感核电技术出 口
、

要求巴西接受 的全面安全保障等等
。

相比之下
,

联邦德国的出口条件和内容更能满足巴西的需要
,

如可以向巴西提

供相关技术和图纸
,

只要求 的一般保障监督等等
。

在这种情况下
,

年联邦德国与巴西签署了联邦德国历史上最大一笔核出口合同
,

合同金额至少

达到 亿德国马克 约合 亿美元
。

根据合同
,

联邦德国向巴西提供 座

大型核反应堆
,

帮助巴西在 年内建立完整
、

先进的核工业
。

出口内容不仅包

括核材料
、

产品
、

设备
,

而且包括技术
、

培训
、

生产能力
、

图纸
,

以及示范规模
一

的铀浓缩
、

后处理工厂 ①
。

从理论上讲
,

我们可以从安全利益与经济利益这两个方面来理解这种政策

差异
。

如前所述
,

安全利益由两个变量决定 核出口的军事价值
、

进 口国与本国

的安全关系
。

从这两个角度来看
,

当时美国与联邦德国出口管制的安全利益是

相同或相似的
。

两国核电的军事价值基本相同
,

如两国核电站中的核燃料循

环
、

核反应堆堆芯技术的军事价值没有明显差别
。

由于当时处于冷战时期
,

美

国与联邦德国有着紧密的军事同盟关系
,

它们面临的安全威胁基本相同
,

在关

系到国家核心安全利益的防止核扩散问题上更是休戚与共
。

因此
,

安全因素难

以解释美国与联邦德国在出口管制政策上的差异
,

这种差异更应该从经济因素

的角度来分析
。

核电具有极强的规模经济特性
。

研究表明
,

某一类型的核电一经研发
、

生

产出来
,

再建造同一类型核电的成本无疑会降低
,

因为其设备等成本特别是研

发费用都会明显减少
。

表
一

显示
,

多机组的核电站与两三个机组的核电站相

比存在规模经济
,

而两三个机组的核电站与单机组核电站相比存在规模经济
。

①
,

川火份 却 肠而 尸司‘‘如 沁
己

,

吐
,

阮。
, , 、

, “

脚
, ”可见

目叮 回 时冈夕
。
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规模经济情形在不同时代
、

不同国家的核电生产中都不同程度地存在
。 ①

衰一 年核电生产成本 姗料除外

每每座核电站站 运行
、

支持费用用 维持持

运运行机组数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数数 每每每千瓦 美元 每机组 百万奖元 每千瓦 美元 每机组 百万奖元

多多个机组组

两两三个机组组

一一个机组组

资料 来 源 五邵沁 刃此肠 , 。 ‘ 勿 戈脚。。
,

川 如 么即 石 汕
,

,
。

转 引 自
,

肠
, “ , ” “

, ,

, , 。

由于核电具有如此强的规模经济特点
,

它一旦建立其产出规模就比较大
,

而这需要相当的市场空间
。

自 世纪 年代联邦德国兴建核电以来
,

特别是

年代
,

联邦德国核电工业 主要是西门子公司的子公司 口曲
,

简称

面临的重大问题是国内市场购买力严重不足
。

整个 年代后半期联邦

德国的核电公司没能向国内卖出一座核电站
,

而国内已有核电站只能消费整个

联邦德国核电工业产能的不足一半
,

因此
,

核电出口对联邦德国国内核电成本

的降低和核电工业的生存有着十分重要的意义
。 ② 与此相反

,

美国国内核电市

场庞大
,

是联邦德国的近十倍
,

从而能够在国内形成规模经济
。

在国外市场上
,

由于美国核电具有的成本
、

技术优势
,

美国拥有的市场份额远高于联邦德国
。

如表
一

所示
,

一 年美国核反应堆 发电量 出 口是联邦德国的 倍

多
,

一 年将近 倍
。

在国际市场的竞争中
,

联邦德国核电企业无疑

处于弱势
,

这种弱势直接威胁该公司的生存
。

为弥补这种弱势
,

联邦德国政府

便积极干预
,

其主要手段是实行比竞争对手 主要是美国 更宽松的出 口管制

政策
,

这种政策上的宽松对核进 口 国极具吸引力
,

对于那些希望通过核电显示

工业化成就
、

满足某种政治甚至安全需要的发展中国家来说尤其如此
。

① 司 ,
,

肠 。
, “

‘ 茂
, ” ‘山必 咭被朋‘

,

, ,

山 朋 即
, “ 。

“
、 ”
从 朋爪众

, ,

“
、 , ,

一
② 代 司 卜了

, “ 时 即由 即 即
”

一石
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衰一 ,‘ 一 , 年联邦位国与势国核电出口比较

单位 百万瓦

一 一 一

联邦德国

美国

资料 来 源 几 切
,

‘加 , 的呵 犯 认

呷 动 诉“
, , ,

例如
,

世纪 年代末
、

年代初联邦德国 公司与加拿大原子能公

司 竞标阿根廷 反应堆时
,

的标价是 亿美元
,

是 亿美元
,

但中标的是 而非
,

其主要原因在于联邦德国比加

拿大的出口限制少
,

包括联邦德国可以出 口较先进的技术
,

只要求 的保

障监督而非全面保障监督
,

而这正是阿根廷所希望得到的
,

因此它宁愿多花

亿美元也要选择联邦德国公司
。

当时
,

美国的出口管制比加拿大还要严格
,

因

此美国公司根本没有人围竞标名单
。

由于联邦德国在对阿根廷的核出口中
,

实

行比美国
、

加拿大宽松得多的出口管制政策
,

引起了美国政府的高度不满
,

并试

图通过外交努力改变联邦德国的做法
,

另一方面
,

美国仍坚持 自己的政策
。 ①

联邦德国政府的干预极大地促进 了联邦德国的核出 口 与核工 业 的发展
。

一 年美国核反应堆 发电量 出口额是联邦德国的不到 倍
,

远远低

于前 年的 倍 年联邦德国核电出口占国际市场总额不到
,

美国则

占国际市场份额的 以上 年联邦德国核电出口 占国际市场份额则达

到将近
,

而美国则降至
。

如下面的表并 所示
,

年联邦德国总核

电生产已达到 百万瓦
,

其中出口 百万瓦
,

占总生产的 以上
,

远高于美国的不到
,

这也充分说明国外市场对联邦德国核工业的意义高

于其对美国核工业的意义
。

① 确
,

溉佗滋
口止肠叫叼 勿 耐 幻口 心 琅 口

呷
。八移 耐 晓丽 几 召刁”邝

时 正 众。 即
, , ,
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裹
·

年联邦位国与狡国核电出口比较

总生产
百万瓦

总出口

百万瓦

出口 占总生产
比重

出口占世界总

出口比重

联邦德国

美国

资料来派
,

妙 俪
’ , ,

。山 耐 心 如

二 规模经济与法国高技术常规武器出口管制政策《 世纪 年

代

如前所述
,

高技术常规武器的军事价值重大
,

各国对这类武器的出口都非

常谨慎
,

往往实行严格的出口管制政策
。

在这类武器出口的经济利益与安全利

益平衡中
,

国家一般会更多地照顾安全利益
,

往往是在满足安全利益的同时追

求经济利益
,

最常见的情形就是向安全关系友善的国家出口这类武器
。

除此之

外
,

在某些情形下
,

国家也可能向敌友关系不明或非敌非友类型的国家出口此

类武器
,

以追求经济利益
。

向这类国家出口高技术武器虽然不会造成直接的安

全损失
,

但是存在潜在的安全威胁
,

因为这类国家可能将进 口的高技术常规武

器转让给第三方
,

甚至本国的敌国或潜在敌国 这类国家也可能由敌友关系不

明或非敌非友关系演变成敌人或潜在敌人关系
。

当然
,

由于这种安全威胁是潜

在的
,

具有很大的不确定性
,

因此出口带来的安全损失相对较小
。

从利益权衡

的角度来说
,

国家牺牲小的安全利益所追求的经济利益应该是比较大的
,

否则

国家不会在经济利益与安全利益权衡的天平中更向经济利益倾斜
。

由于追求

规模经济利益的出口涉及产业的生存
,

所以这类经济利益较大
,

甚至是巨大的
。

因此
,

为了使高技术常规武器产业的规模经济效应得到较充分的发挥
,

国家会

放松此类武器的出口管制政策
,

以追求规模经济利益
,

从而保证这类产业的发

展
。

这里我们将以法国 世纪 一 年代高技术常规武器的出口管制政策

予以说明
。

法国高技术常规武器出 口 管制政策 世纪 一 年代

法国政府在武器出 口方面的基本法规是在 年颁布的
。

年 月

日立法令第 条规定
,

任何武器只有经政府批准后方可出口
。

战后法国一
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直遵循这一规定
,

同时
,

根据形势的变化
,

制定了法国武器出 口 的两项基本原

则
,

即出口武器必须在确保本国军队需要的前提下进行 对于先进的武器装备

和远程武器
,

必须从政治
、

外交和经济多方面考虑后作出决定
。

为了严格贯彻

武器出口的规定
,

明确出口的范围
,

法国把战争物资分为特许出口
、

严格控制出

口和禁止出口三大类
,

并由政府严格控制
。

特许出口类包括陆
、

海
、

空三军装备

的常规武器
,

如飞机
、

战术导弹
、

舰船
、

坦克
、

发动机等
。

严格控制出口类主要包

括核材料
、

核技术与核装备等敏感物资
。

禁止出口类主要包括战略和战术核武

器
,

如中程地地和潜地战略导弹
、

核潜艇以及战术核导弹等
。 ① 不难看出

,

特许

出 口类武器是这三类战略物资中受管制程度相对较低的
,

高技术常规武器基本

属于这类战略物资
。

所谓特许出口
,

是指这类武器只有获得政府的批准方可出

口
,

这一规定相对比较宽泛
,

因此判断出口管制政策的松紧程度需要考察政府

的实际操作
。

二战结束至 世纪 年代末
,

在美国的援助下
,

几乎被战争摧毁的法国

国防工业得到恢复和一定的发展
,

但高技术常规武器工业基础比较薄弱
,

向海

外市场出口的武器虽然有 比较先进的坦克 如
一

轻型坦克 和战斗机

如 战斗轰炸机
,

但多数武器是技术含量低的常规武器
。

这时法国武

器出口政策主要服务于外交与安全政策
,

其武器出 口管制政策总体上 比较紧
。

到 世纪 年代
,

法国的常规武器管制政策发生了比较明显的变化
,

这主要

体现在高技术常规武器的出口管制上
。

当时
,

法国政府的政策是
“

几乎可以向

世界任何国家出口先进武器
,

所规定的限制条件其实只是要求购买国拥有购买

武器的支付能力
” ②。 正 如 一 年法 国国防部长米歇尔

·

德布雷

所言
“

其他国家常常从法国购买先进武器
,

那是因为法国在出

口武器时不附加任何政治条件
,

这点与某些大国不同
。 ” ③ 年代法国国防部

也指出
“
法国的武器供应不附带

‘

两个大国
’

常常强加给人的政治限制条件
,

① “

加
一 侧洲 哈

”

仰 吨 盯 叱

② 当然
,

由于法国仍是
“ 巴统

”
的成员

,

这里指的应该是非
“ 巴统

”
对象国

。

印 ,耐 记
, “ , ” 玩绍、衍 搜刀七。

,

二
,
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并越来越多地导致工艺的转让
。 ” ①这时法国出口的高技术武器遍布北部非洲

、

南部非洲
、

东亚
、

南亚
、

中东
、

中美洲
、

南美洲
、

西欧甚至东欧的社会主义国家

如罗马尼亚
、

南斯拉夫
,

而这些国家绝大多数并非法国的盟友
,

它们与法国

的安全关系多属非敌非友的关系
。 ②

一些武器出 口的实例反映了这一颇为宽松的出 口管制政策
。

年联合

国安理会通过决议要求联合国成员对南非进行武器禁运 ③
,

但作为安理会常任

理事国的法国此后数年内继续向南非出口了战斗机
、

导弹等先进武器
。④ 年

代末法国才停止与南非的直接武器贸易
,

这在西方主要武器供应国中是最晚

的
,

而且它依然向南非出售武器生产许可
,

包括生产
一

战斗机的许可
,

而该款

战斗机是法国武器库中最为先进的
。

年第三次中东战争爆发
,

出于外交

需要
,

法国宜布对中东地区参战国进行武器禁运
。

尽管如此
,

法国依然向以色

列出口了其战斗机配件
,

以便对以色列从法国进 口 的战斗机服务
,

而向法国订

购的导弹舰经过特殊途径 秘密的
、

经第三方 也被以色列购走
。 ⑤ 同时

,

法国

继续向利比亚 所谓
“

中东地区非战斗前线国家
”

出售先进武器
,

这些武器有

的被转让到禁运对象国
,

因此这一武器禁运政策在实践中被大打折扣
,

年

法国向沙特阿拉伯销售了 亿美元的离技术武器
。 ⑥

法国高技术常规武器出 口 的安全扭失

自 年法国与阿尔及利亚的战争结束以后
,

法国直接参与的武装冲突

与战争只有海湾战争
,

我们难以判断上述法国宽松的高技术常规武器出口管制

政策所造成的安全上的损失
。

不过
,

我们仍可以用三个例子说明这种宽松的政

策会带来一定的安全威胁
。

年
,

利比亚未经法国允许
,

将从法国进 口 的

架幻影战斗机中的一部分转让给了埃及
,

而当时法国与埃及的关系并不友

① 《法国向第三世界国家出口武器增多》
,

《参考消息 》 年 月 日 第 版

② ‘耐 枷‘鳍 “ 初咐 、 仆
‘ 、诚 铡成 , “ 扬帅枷如“ 流

扭“ 口如加 “ 而 入
, 陀朋

, , 一闷

③
, “

竹 二 肠 面目
” ,

刃滚。。 魂加如
,

, ,

一
④ 耐 曲

, “

晒 帅 肠
“ 玩“护加 沁耐 阮

“浪夕
,

,

一

⑤ , 耐
, “

仙 助
, ” · ·

⑥ 几
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好
,

两国曾在 年发生过战争
。

年英国与阿根廷 因马尔维纳斯群岛

又称福克兰群岛 争端发生的战争中
,

阿根廷的
“

超级军旗
”

轰炸机发射的
“

飞鱼
”

导弹击沉英国军队
“

谢菲尔德
”

号驱

逐舰
。

该驱逐舰是战后英国海军在战斗中损失的第一艘战舰
,

造价超过 亿

美元
,

是当时英国海军装备的最先进舰艇之一
。

它被击沉以后
,

法国政府有人

说英国已经认识到
“

战争的可怕
”

了
,

而阿根廷这一颇具威力的轰炸机和导弹

都是从作为英国盟友的法国那里购买的
。
① 年海湾战争开始时

,

法国与

美
、

法等国组成的联军很快发现它们的一些武器不能使用
,

特别是法国不能使

用其幻影战斗机
,

因为伊拉克军队也出动了大量幻影战斗机
,

而伊拉克拥有的

这些先进的战斗机是从法国购买的
。

如果法
、

伊同时出动这一类型战斗机
,

联

军将难以辨认敌我
。

尽管对于包括法军在内的联军来说
,

不使用这类战机不会

影响整个战局
,

但它对联军特别是法国来说还是造成了一定损失
。 ② 在第一个

例子中
,

安全威胁是由进 口国未经允许转让造成的
,

在后两个例子中
,

则是由进

口国与本国
、

盟国安全关系的演变导致的
。

当然
,

这两个例子中武器出 口给法

国带来的安全损失都不大
。

规模经济与法 国高技术武器出 口 管制政策

不难看出
,

法国实行宽松的高技术常规武器出 口管制政策
,

积极向海外出

舍高技术常规武器
,

其目的主要不是为了安全
,

而是出于经济利益的考虑
。

这

些经济利益可能包括获取硬通货
、

换取中东地区的石油等等③
,

但这些经济利

益均以一个重要的经济利益为基础
,

即高技术常规武器工业的生存
,

这一利益

对法国有着重要的战略意义
。

法国的国防工业在二战中几乎被摧毁
。

战后初期
,

依靠美国的援助
,

法国

国防工业有了初步发展
,

但是发展水平比较低
,

难以 自立
。

年第五共和国

成立后
,

法国开始实行较为独立的外交与安全政策
,

其标志性的安全事件有

① 《马岛冲突是一场导弹和电子系统的大海战 》
,

《参考消息 》 年 月 日
,

第 版汉谢菲尔

德级导弹驱逐舰 》
,

《参考消息 年 月 日
,

第 版
。

②
, 名 瓜

’

、 介
口 。记 、

山
, ,

《海湾战争使法国武器问题争论更加激烈 》
,

《参考消息 》 年 月 日
,

第

版
。

③ 司
, “ , ”
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年从北大西洋公约组织收回对法国地中海舰队的指挥权 年爆炸第

一颗原子弹 年撤回受北约控制的大西洋舰队并拒绝签署《部分禁止核试

验条约 》 年撤回在北约军事机构工作的法国军官 “ 年完全退出北约

军事一体化机构
。 ① 外交安全政策上的自主需要高水平国防工业的自立

,

为

此
,

法国政府积极谋求高技术常规武器工业体系的建立与发展
。

此外
,

高技术

常规武器工业还具有重要的经济与社会意义
。

然而
,

高技术常规武器工业的建立和生存有着很高的要求
,

因为它具有非

常强的规模经济特性
。

对于常规武器来说
,

技术含量越高
,

其生产成本特别是

研发成本也就越高
。

因为高技术武器首先需要高精尖人才长时间的研发
。

武

器的技术含量越高
,

这类人才的劳动量会越大
,

要求的人员就越多
,

研发所需的

时间就越长
,

相应地
,

研发成本就越高
。

在武器的生产中
,

武器越先进
,

所需的

机器设备
、

材料
、

劳动力等生产成本就越高
。

以法国的战斗机生产单位成本为例
,

年的
“

幻影
”

为

万美元
,

年的
“

幻影
”

为 万美元
, “

美洲虎
”

为 万美元
,

年的
“

幻影
”
达到 万美元

。

同样的成本曲线也发生在其他先进武

器如坦克
、

航空母舰上
。

谢尔曼 坦克 年的单位成本为 万美

元
,

而
一

坦克则达到 万美元
,

增加了 倍
。

二战时埃塞克斯 级航

空母舰的成本为 亿美元
,

而尼米兹 级航空母舰的成本是这一数

字的 倍以上
。

成本越高意味着规模经济特征越明显
,

因为武器生产中的固定

成本 尤其是研发成本 是相对固定的
,

生产得越多
,

摊到每件武器中的成本就

越低
。

正如一位法国国防部负责武器系统的领导人当时说
“

开发武器装备的

成本负担越来越重 武器研制的时间越来越长
,

相应地法国的承受能力越来越

有限
。

如果要使企业承受的单位成本保持不变
,

保持可 以接受的生产节奏
,

就

必须扩大生产
。 ” ②据估计

, “

阵风
”

战斗机生产 架时的单架成本比

① 参见张拐昌
、

周剑卿 《战后法国外交史 》
,

北京
,

世界知识出版社 年版
。

②
, “

卯 , 飞
一

姗
, ” 日

, 二 ,

刁比‘叮 义“ 了 “自君袱 砂
,

比
, ,
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生产 架时的单价成本减少
。 ①

高技术常规武器生产成本越来越高
,

为了降低单位生产成本
,

需要扩大武

器生产的数量
。

然而
,

与此形成对照的是
,

法国国内此类武器的市场空间却在

变小
。

这主要是由两个方面的原因造成的
。

在
、

年代
,

法国民众要求政府

降低军费开支
、

将更多国家预算投人社会事业的呼声不断增大
,

其标志性事件

是 年的
“

五月风暴
” 。

面对这样的压力
,

法国政府不得不降低国防支出
,

将更多的国家开支用于教育
、

改善劳动者收人和其他社会事业领域
。

自

年开始
,

国防开支占政府总开支的比重不断降低
,

从 年的 降到

年的不到 同时
,

国防开支占 的比重也不断下降
,

从 年超过

到 年不到
。 ② 不仅如此

,

日益减少的军费开支中投人到常规武器建设

的部分也在减少
,

因为法国政府此时已将更大的投人放在核力量的建设上
,

这

包括技术开发
、

核武器投送系统的研制与生产
、

试验基地建设等等
。

年核

力量建设的投人占国防预算的
,

年为
,

年则超过了
,

此

后虽然有所下降
,

但到 年仍超过
。 ③

在此情形下
,

武器出 口就成为降低单位生产成本
、

保持国内武器水平以满

足法国空军需要的最有效措施
。

达索公司 是法国生产战斗机的核心

企业
,

在六七十年代
,

该公司生产的主要战斗机有幻影
、

幻影
、

幻影
一 、

美

洲虎等
。

由于这些先进的战斗机成本高昂
,

法国政府所能采购的数量很有限
。

如政府订购的幻影 为 架
、

幻影 为 架
、

美洲虎为 架
、
幻影

一

为 架
。

如果仅仅依靠国内订单
,

每一类型的战斗机都远远达不到各自的收

支平衡点
,

换言之
,

如果不出口
,

该企业将严重亏本
,

甚至会破产
,

从而导致法国

战斗机产业的消亡
。

以幻影
一 、

幻影 类战机为例
。

幻影
一

是法国达索公司研制的轻型

超音速战斗机
,

年出产
,

主要用于高空截击
,

也可执行对地攻击任务
。

幻

影 项目启动费用 包括研发投入
、

固定机器设备厂房等 约为 亿美元
,

而

①
, , 一 色 , “

外 朋 花 卜 而
叮

, ”

冈
②

,

咭 。 、二 名

一
抽 知 , 止。匆。

, ‘

沁 产份 一
③

,

一
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法国军队只能订购 架
。

如果不出口
,

仅将近 亿美元的项目启动费用均摊

到 架战机上的成本就超过 万美元 架
,

而当时法国军队所能接受的采

购单价约为 万美元
,

远远低于实际单架成本
。

从总收支平衡来看
,

法军合

计采购费用约为 亿美元
,

达到收支平衡的缺 口约为 亿美元
。

由于这里仅

仅计算启动费用的均摊成本
,

实际成本肯定会高于上述估计
,

从而达到收支平

衡的缺口也肯定在 亿美元以上
,

因此
,

毫无疑问
,

如果不出口
,

该公司将损失

惨重
。

而正是由于政府宽松的出 口管制政策
,

该战斗机向南非
、

伊拉克
、

科威

特
、

约旦
、

利比亚等多国出口
,

从而使该类型战斗机在停产时生产了 架
,

即

使按照当初法国军队的订购单价计算
,

总收入也超过 亿美元
,

这不仅收回了

成本
,

而且获得了丰厚的利润
。
①

幻影 是法国达索公司研制的轻型超音速战斗机
,

主要用于截击和制

空
,

亦可执行对地攻击或战术侦察等任务
。

该机于 世纪 年代中开始研

制
,

生产型飞机于 年开始交付部队使用
。

根据一份权威报告
,

截至

年
,

幻影 已经生产交付 架
,

已订购而未交付 架
,

合计 架
。

其

中法国政府采购
、

订购或计划订购为 架 当初生产时计划采购数远低于

此
,

总成本为 亿美元 亿法郎
,

年价格
,

该年销售单价约为

万美元
。
② 为了估算生产启动费用 研发投人

、

机器设备厂房等固定投

人
,

我们不妨以 万美元为这 架的单件平均成本 实际价格肯定低于

该数字
,

从而 架的总成本为 亿美元
。

于是
,

我们可以估算出生产启动

费用为 亿美元 亿减去 亿
。

当初投产时
,

法国军队提出的采购数

量不超过 架
。

如果只生产 架
,

仅生产启动费用 亿美元均摊后的单

价成本高达 万美元
,

而当时法国军队提出的采购单价不超过 万美

元
。

因此
,

仅仅生产 架不能收回成本
。

在此情形下
,

法国政府必须允许该

① 这里的价格是 年的不变美元价格
。

资料来砰 耐 ‘ , ‘呵
。“ 呵

冷 陀砚 肠禅成汉 耐 抽 矛呻止交
。忿沁 认。 而纪、如 “。 耐 二 , “ , 。

碘阁 ,
找拍 叶

”

可见 卜 一 。

喇
叫 卜润旧

,

参 见 。一 耐
·二 介堵

一

请参见
·

‘。 “ “
’ ,

叭
。 ’

叮 冲去
。二 朴旧 明如 讯 衬心 几 肠盯 扬 。‘““

, 。

② 年法国向印度梢咨的幻形 以犯 单价接近 以洲万美元 架总值接近 亿美元 参见

印将向法购买
“

幻形 仪力
”
飞机

,

参考消息 年 月 日
,

第 版
。
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战斗机大量出 口
。

从上述资料看
,

架的产量仍旧不能收回成本
。

可 以估

算
,

仅仅 亿美元生产启动费用按每架均摊 万美元
,

至少需要生产

架
。

正是由于政府执行宽松的高技术常规武器出口管制政策
,

达索公司生产的

战斗机有 以上用于出 口
,

主要生产导弹
、

军用直升机的法国宇航公司的

以上的产出用于出口
,

如这时期生产的 架军用直升机中
,

架销

往世界五大洲将近 个国家
,

占总数的
,

而其各种类型的导弹有成千上

万销往国外
,

其中
“

飞鱼
”

反舰导弹和
“

霍特
”

反坦克导弹 被出 口
。 ①

这么高的出口依存度正反映了法国高技术武器工业必须出口才能生存的状况
。

达索公司推算
,

该公司每年必须生产 架飞机才能收支平衡
、

保证生产
,

而法

国政府的采购不能达到这个最低要求
,

如 年法国政府仅订购 架
,

年仅购买 架
,

这意味着该公司飞机的出口必须占产量的 以上才能维持

生存
。

该公司生产的
“

阵风
”

战斗机必须一半用于出口才能达到收支

平衡
。

法国汤姆森 公司的一官员直言道
“

如果哪一天我们停止出

口
,

那将意味着我们将关门
” ,

因为其生产的 坦克等众多先进武器只有靠

出口才能维持生存
。 ②

正因为如此
,

曾任法国国防部部长的米歇尔
·

德布雷在一份国防白皮书上

写道
“人民已经认识到扩大武器出口的益处 更好地平衡生产计划

,

增加生产

产
,

分摊固定成本 ⋯ ⋯
”

法 国议会也积极敦促政府采取积极行动以扩大出

口
。 ③ 年代初法国政府公开指出

,

要减少武器方面的研究
、

试制和生产的费

用
,

并用最尖端的武器装备 自己的部队
,

法国就必须出 口
。 ④ 当时有专家研究

指出
,

法国政府自己充当武器贸易的代表
,

以使现代化武器系统很高的研制费

用分摊到尽可能大批的生产上去
。 ⑤

① ,耐 记 灼
, ‘· 。 二。

” ,

法国是世界第三大武器出口国
,

参

考消息 一年 月 日 第 版
。

②
,

。 “ “、 械止
口尽 尸阳 沁。 耐 了卜

口山 梦 ,
, ,

③
,

几 几‘‘咭 陀配人忍却 南 耐 扬 加 交 必 ‘

扬翻 钊“协。 “
,

④ 《法社会党执政后大规模出售军火 》
,

《参考消息 , 年 月 日
,

第 版
。

⑤ 《西德报纸报道 法国的武器出口 一种大宗贸易
,

《参考消息 年 月 日
,

第 版
。
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四
、

结 论

经济因素在国家的出口管制政策中扮演着重要角色
,

世纪 年代末到

年代初联邦德国与美国核出口管制政策的区别
、

世纪 一 年代法国高

技术常规武器出口管制政策都说明了这一点
。

这种经济因素的作用可以用规

模经济因素的角度进行解释
。

具体地说
,

由于规模经济因素的存在
,

战略两用

品产业需要足够的市场空间才能维持或发展
。

当本国国内市场空间狭小
,

难以

维持或发展战略两用品产业
,

而管制对象的市场空间较大
,

其与本国的安全关

系是非敌对关系的
,

基于对战略产业的支持
,

国家会实行较宽松的出口管制政

策
。

由于该出口有进口方最终用户
、

最终用途的保证
,

出口两用品原则上不可

能立即被军事对手用于军事对抗
,

而只会带来未来不确定的安全损失
。

在此情

形下
,

不确定的安全损失可能让位于规模经济所获取的直接而巨大的经济利

益
。

同样
,

由于规模经济因素的存在
,

高技术常规武器产业需要足够的生产规

模才能维持
。

当本国需求量小
,

难以维持该国国防工业的生存
,

而管制对象的

市场空间较大
,

其与本国的安全关系是非敌对关系时
,

基于对该国国防工业的

支持
,

国家会实行较宽松的出口管制政策
。

由于该出口有进 口方最终用户
、

最

终用途的保证
,

出口的武器原则上不可能立即破坏本国安全
,

而只会带来未来

不确定的安全损失
。

在此情形下
,

不确定的安全损失可能让位于规模经济所获

取的直接而巨大的经济利益
。
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